
 
 

INFORMACIÓ PER LA COMPLECIÓ DELS MÒDULS 
 
 

Període de compleció 2025 
 
Nota: Per tal de fer el seguiment dels mòduls cal sol·licitar l’accés al Moodle del curs 23-24 o 24-25. 

 

MÒDUL PROFESSIONAL: GVEC M02 GESTIÓ DE PRODUCTE I PROMOCIONS EN EL PUNT DE VENDA 

PROFESSOR/S RESPONSABLE/S: MANEL GARCIA 
 

 

●​ Contingut a considerar per la prova: 

○​ UF1: Totes les activitats, proves i continguts que apareixen al Moodle dins de 

l’apartat referent a aquesta UF. 

○​ UF2: Totes les activitats, proves i continguts que apareixen al Moodle dins de 

l’apartat referent a aquesta UF. 

●​ Format de la prova: 

○​ Prova escrita on es combinarán preguntes curtes, preguntes de desenvolupament i 

exercicis pràctics. A la prova no es pot fer servir apunts, llibres, ordinadors o altres 

sistemes electrònics, però es recomana fer ús d’una calculadora (en cap cas es podrà 

fer servir un telèfon mòbil). 
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INFORMACIÓ PER LA COMPLECIÓ DELS MÒDULS 
 
 

 

MÒDUL PROFESSIONAL: M03 GESTIÓ ECONÒMICA I FINANCERA DE L’EMPRESA 
 

PROFESSOR/S RESPONSABLE/S: IVAN BENITO 
 

 

●​ Contingut a considerar per la prova: 

○​ UF1: RA 1, 2, 3 i 7 

○​ UF2: RA 4 i 5 

○​ UF3: RA 6 

●​ Format de la prova: Examen 
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INFORMACIÓ PER LA COMPLECIÓ DELS MÒDULS 
 
 

MÒDUL PROFESSIONAL: M6. LOGÍSTICA D’EMMAGATZEMATGE 

PROFESSOR/S RESPONSABLE/S: Maria Solé 

 

●​ Contingut a considerar per la prova: 

○​ UF3: GESTIÓ I SUPERVISIÓ D’ESTOCS 

■​ NF1.  Confecció i control del pressupost de magatzem. 

●​ Costos d’emmagatzematge: variables que intervenen en el seu càlcul 
●​ Tipologia dels costos d’emmagatzematge 
●​ Optimització de costos 
●​ Cost d’adquisició i cost unitari d’adquisició 
●​ Classificació de costos: per activitat: emmagatzematge, manipulació i 

manutenció. Per imputabilitat: fixes i variables. Per origen: directes i 
indirectes. 

●​ Càlcul del cost per unitat emmagatzemada, per hora, per servei. 
 

 
■​ NF2.  Gestió dels estocs del magatzem  

●​ La gestió dels estocs: 
○​ La filosofia JIT. 
○​ Què són els estocs. 
○​ Funcions dels estocs. 
○​ Classes d’estocs. 

●​ Els inventaris: 
○​ Valoració de les existències: Mètodes PMP i FIFO. 

●​ Factors que afecten la gestió d’estocs. 
●​ El cicle de la comanda de client. 
●​  

●​ Format de la prova: 

La prova consistirà en un examen amb preguntes teòriques sobre els conceptes referents a la 

UF3 i exercicis pràctics per tal de demostrar que s’entenen i se saben desenvolupar i calcular 

els conceptes estudiats.  

A nivell pràctic, és important conèixer i saber desenvolupar el mètode de realització dels 

sistemes PMP i FIFO, així com saber calcular el nivell de servei i els diferents tipus de costos 

esmentats en els continguts. 
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INFORMACIÓ PER LA COMPLECIÓ DELS MÒDULS 
 
 

MÒDUL PROFESSIONAL: M9 TÈCNIQUES DE VENDA I NEGOCIACIÓ  
 

PROFESSOR/S RESPONSABLE/S: ISABEL MATILLAS 
 

 

●​ Contingut a considerar per la prova: 

El llibre de bibliografia bàsica del mòdul de l’editorial Paraninfo us servirà per preparar 

l’examen. 

Técnicas de venta y negociación 2.ª edición 202  ISBN 9788428359429 

MATERIAL NECESSARI 

Calculadora  

○​ UF1: Gestió de les estratègies comercials. 

El mercat i els diferents sistemes de vendes. 

Gestió de la informació. 

Temes del llibre: Unitat 1, unitat 4, unitat 5  

○​ UF2: Procés de venda. 

La venda personal d’un producte o servei  

​ ​ Gestió de la documentació i servei postvenda  
​ ​  

Temes del llibre: Unitat 3, unitat 6 unitat 7, unitat 8 

●​ Format de la prova: 

En les proves podreu trobar preguntes tipus test, en les quals els errors descompten. 

Preguntes curtes i pot haver algun exercici pràctic. 
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https://www.paraninfo.es/catalogo/9788428359429/tecnicas-de-venta-y-negociacion-2-%c2%aa-edicion-2023


 
 

INFORMACIÓ PER LA COMPLECIÓ DELS MÒDULS 
 
 

MÒDUL PROFESSIONAL: M13 FOL 
 

PROFESSOR/S RESPONSABLE/S: Neus Castellví 
 

 

Contingut a considerar per la prova: 

 

●​ UF1: INCORPORACIÓ AL TREBALL 

○​ El dret del treball. 

○​ El contracte de treball. 

○​ La jornada laboral i el salari. 

○​ La nòmina. 

○​ Modificació, suspensió i extinció del contracte de treball. 

○​ La Seguretat Social. 

○​ Representació a l’empresa i negociació col·lectiva. 

○​ Equips de treball. 

○​ Els conflictes i la seva resolució. 

○​ El mercat de treball i la recerca de feina. 

 

●​ UF2: PREVENCIÓ DE RISCOS LABORALS. 

○​ Seguretat i salut en el treball. 

○​ Prevenció de riscos laborals. 

○​ Organització i gestió de la prevenció. 

○​ Actuació en cas d’emergència. 

 

Format de la prova: 

 

●​ Preguntes tipus test de cadascun dels àmbits que integren el contingut de la 

prova.  

●​ Supòsit pràctic d’elaboració d’una nòmina amb les dades que es faciliten. 

●​ Supòsits pràctics en relació a les prestacions de la Seguretat Social. 
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